ZALACZNIK NR 1 DO REGULAMINU
WZOR ZAMOWIENIA (OPCJONALNY)

Dane Klienta

Petna nazwa:
Imie i nazwisko:

Stanowisko:

(np. cztonek zarzadu, petnomocnik):
e-mail:

Adres:*

Dane rejestrowe
KRS*:

NIP:

*podawane tylko przy pierwszym zaméwieniu

*podawane tylko przy pierwszym

Dane osoby skladajacej zamdwienie w imieniu Klienta*
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Koordynator ze strony Klienta
Imie i nazwisko:

tel.:*

e-mail:*

e-mail do przesytania FV:*

*podawane tylko przy pierwszym zaméwieniu

Zakres ustug

zamdwieniu

Typ licencji i minimalna* liczba uzytkownikow, ktérzy beda korzysta¢ z
Aplikacii:

1. typ licencii: i liczba uzytkownikow:

2. typ licencij: i liczba uzytkownikow:

3. typ licencii: i liczba uzytkownikéw:

*w przypadku zastosowania modelu z dynamiczna liczbg Uzytkownikow nalezy usunaé

Dodatkowe ustalenia:

Moduty dodatkowo ptatne:

Dodatkowe ustalenia:

Prace dodatkowe:

Dodatkowe ustalenia:

Premium
Tak / Nie

Opieka Serwisowa

VIP
Tak / Nie
Pakiet godzin:

Ustugi uzupetniajace Abonamentowy  pakiet
rozwojowych

(Salesbook Enterprise x)

godzin

Dodatkowe ustalenia:
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Dodatkowe ustalenia:
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Tak / Nie
Pakiet godzin:

Ustuga wdrozeniowa VIP
(Salesbook Enterprise VIP-O x)

Tak / Nie
Pakiet godzin:

Dodatkowe ustalenia:

Inne ustugi (np. szkolenia):

Dodatkowe ustalenia:

Optaty

Optata licencyjna

Optata dla danego typu licencji:
1. netto /

2. netto /

3. netto /

Optaty za Moduly dodatkowo
ptatne:

Laczna wysokos¢ optlaty Klienta za
jeden okres abonamentowy:
netto

Okres abonamentowy:

Okres rozliczeniowy:

Ptatnosc z gory.

Oplata konfiguracyjna

Wysokos$¢ optaty:
netto

Ptatnosc jednorazowa z gory

Optata za Prace dodatkowe

Wysoko$¢ optaty:
netto

Ptatnosc jednorazowa z gory
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Oplata za opieke serwisowq Wysoko$¢ optaty: Opieka Serwisowa zamawiana na Okres rozliczeniowy:
netto okres analogiczny do zamdwionego
Okresu abonamentowego.
Ptatnosc z gory.
Optata za abonamentowy pakiet | Wysoko$¢ optaty: Okres obowigzywania Ustugi: * Okres rozliczeniowy:
godzin rozwojowych netto
(Salesbook Enterprise x)
*Mini'mallny Okres obowigzywania Ustugi wynosi | Pfatno$cé z gory.
12 miesiecy.
Optata za Ustuge wdrozeniowg | Wysokos¢ optaty: Okres obowiazywania Ustugi: Okres rozliczeniowy:
VIP netto Miesieczny
(Salesbook Enterprise VIP-O x)
Ptatno$c z gory.
Inne (np. szkolenia): Wysokos$¢ optaty: Ptatnosc jednorazowa z gory
netto
Dodatkowe ustalenia Okres Konfiguracii 30 dni Dodatkowe ustalenia:

Zakres terytorialny licencji

Dodatkowe ustalenia:

Inne o$wiadczenia stron

Klient potwierdza, ze otrzymat i zapoznat sie z Regulaminem i zatacznikami oraz akceptuje ich tresc.

Zataczniki do Opis modutéw Tak / Nie
zamOwienia Cennik Tak / Nie
Specyfikacja prac dodatkowych Tak / Nie
Harmonogram Tak / Nie
Inne: Tak / Nie
Data zamowienia:
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Podpis Klienta
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